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Torsdag 

23. februar 

kl. 18.00-21.30  

1-4 Introduktion  

 Introduktion til kurset 
 Præsentation af kursister, herunder branchepræsentation 
 De personlige forudsætninger 
 Introduktion til forretningsplanen 

(Torben Pallesen – topa@vardeet.dk) 
Torsdag 

1. marts 

kl. 18.00-21.30 

  

5-8 Mine partnere  

 A-kasse-forhold 
 ASE – A-kasse for selvstændige 

Forsikring: 

 Hvilke muligheder og krav? 

Torsdag 

8. marts 

kl. 18.00-21.30 

 

9-12 Markedsføring  

 Hvad er markedsføring?  
 Målgruppe  
 Valg af medier  
 Virkemidler (AIDA)  
 Hvad koster markedsføring?  
 Tilgængelige værktøjer  
 E-handel 

(Torben Pallesen – topa@vardeet.dk) 
Torsdag 

15. marts 

kl. 18.00-21.30 

 

13-16 Jura: Fokus på praktiske eksempler  

 Ansættelsesbreve og kontrakter  
 Køb, salg og leveringsbetingelser  
 Dårlige betalere – inkasso m.m.  
 Reklamation / Garanti  
 Rådgivningsansvar 

Torsdag 

22. marts 

kl. 18.00-21.30 

 

 

17-20 Økonomi 1  

Bogføring og moms  

 Skat / Branche / CVR  
 Driftsbudget og likviditetsbudget  
 Regnskabsprogrammer: Behov / Branche/ Statistik  
 Daglige rutiner 

a. Post 
b. Fakturaer – ordrebekræftelse 
c. Etc.  
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Torsdag 

29. marts 

kl. 18.00-21.30 

 

 

21-24 Økonomi 2  

Gennemgang af grundprincipperne for budgetter og kalkulationer herunder: 

 Kunder: Hvem er mine kunder?  
 Konkurrenter?  
 Leverandører: lev. og betalingsbetingelser (indirekte kassekredit)  
 Kalkulation / efter kalkulation / prisfastsættelse / tilbud.  
 Hvorfor er et likviditetsbudget så vigtigt?  
 Praktisk organisering af virksomheden, hvem skal gøre hvad?  
 Målsætning: 

a. Virksomheden her og nu 
b. Hvilke mål de næste 3 til 5 år? 
c. Hvordan når du dine mål? 

Torsdag 

5. april 

  

PÅSKEFERIE 

 

Torsdag 

12. april 

kl. 18.00-21.30 

 

25-28 Iværksætter aften 

 Denne aften inviterer vi en eller flere iværksættere til at fortælle om opstart 
af virksomhed. Iværksætteren vil bl.a. komme ind på de positive og negative 
indfaldsvinkler, der har været i forløbet.  

 Et pengeinstitut kommer med deres krav / ønsker / forslag til finansiering 
herunder vækstkaution. Køb eller leasing: fordel/ulempe. 
 

 Arbejdsmiljø 

Torsdag 

19. april 

kl. 18.00-21.30 

 

29-32 Salgsindsatsen  

 Det personlige salg  
 Den personlige præsentation  
 Forberedelse  
 Salgsprocessen  
 Afslutning af salget 

(Torben Pallesen – topa@vardeet.dk) 

Tilmeldinger til netværk. 

Gratis medlemskab af Varde Erhvervs- og Turistråd! 

Afslutning ved Torben Pallesen 

 

 

 


